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Юридические определения

Акт выполненных работ —  документ унифицированной формы, который удостоверяет выполнение работ поставщиком и принятие их заказчиком.  

Акт приемки-передачи (акт приема-передачи, акт приема-сдачи, акт сдачи-приема) – документ, подтверждающий факт приемки материальных ценностей, например, на хранение, либо с баланса на баланс.6

Акт приемки работ – см. Акт сдачи–приемки работ.6

Акт сдачи–приема – см. Акт приемки–передачи. 6

Акт сдачи–приемки работ (акт приемки работ, акт сдачи работ) – документ, составляемый в качестве свидетельства выполнения договора; скрепляется подписями сторон и служит основанием для оплаты товара, услуги. 6
Актирование —  процесс сдачи-приемки выполненных работ.

Вид экономической деятельности —  целевая активность экономического субъекта, когда ресурсы (оборудование, рабочая сила, технологии, сырье, материалы, энергия, информационные ресурсы) объединяются в производственный процесс, имеющий целью производство продукции (оказание услуг). Экономическая деятельность характеризуется затратами на производство, процессом производства и выпуском продукции (оказанием услуг). 8

Вид работ—  фактические операции, выполняемые в процессе поставки товаров, выполнения работ, оказания услуг. Соответствуют статьям затрат указанным в смете.

Генеральный поставщик — (англ. general supplier) организация, осуществляющая по договору подряда поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг  для всего объекта. Г.п. заключает контракты с поставщиками. Г.п. несет перед заказчиком полную ответственность в соответствии с законодательством за неисполнение обязательств по поставкам.

Геологоразведочные работы —  работы по геологическому изучению недр и воспроизводству минерально-сырьевой базы, направленные на увеличение или качественное улучшение и изменение информации о недрах.

Геологоразведочные работы за счет средств федерального бюджета — по бюджетной классификации на 2006 г. – работы, включающие:

· геологическое изучение территории Российской Федерации, ее континентального шельфа, Антарктики и недр Мирового океана;

· прогноз, поиск и оценку месторождений полезных ископаемых, разведку месторождений полезных ископаемых на участках федерального значения;

· мониторинг состояния недр и прогнозирование происходящих в них процессов;

· сбор и хранение информации о недрах, состоянии минерально-сырьевой базы;

· инвентаризацию фонда скважин;

· консервацию и ликвидацию горных выработок на нераспределенном фонде недр;

· другие виды работ, связанные с геологическим изучением недр. 15

Государственные закупки (закупки для государственных нужд) — приобретение продукции государственным заказчиком для государственных нужд.

Государственные заказчики и муниципальные заказчики — соответственно, органы государственной власти Российской Федерации или органы государственной власти субъектов Российской Федерации и органы местного самоуправления, а также уполномоченные указанными органами государственной власти или органами местного самоуправления на размещение заказов получатели бюджетных средств при размещении заказов на поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг за счет бюджетных средств. 9

ДОКУМЕНТ - материальный объект с зафиксированной на нем информацией в виде текста, звукозаписи или изображения, предназначенный для передачи во времени и пространстве в целях хранения и общественного использования

Заказчик— юридическое или физическое лицо, сделавшее заказ другой стороне - изготовителю, продавцу, поставщику товаров и услуг.

Исполнитель (поставщик) — юридическое лицо независимо от организационно-правовой формы, формы собственности, места нахождения и места происхождения капитала или любое физическое лицо, в том числе индивидуальный предприниматель. 9

Контракт (договор) — Договором признается соглашение двух или нескольких лиц об установлении, изменении или прекращении гражданских прав и обязанностей. 12 Термином ДОГОВОР обозначают также гражданское правоотношение, возникшее из ДОГОВОРА, и документ, в котором изложено содержание ДОГОВОРА, заключенного в письменной форме. Участниками договора могут быть физические, юридические лица государство.

КОНТРАКТ НА ВЫПОЛНЕНИЕ ПОДРЯДНЫХ РАБОТ ДЛЯ ГОСУДАРСТВЕННЫХ НУЖД, ГОСУДАРСТВЕННЫЙ — договор, заключенный заказчиком от имени Российской Федерации, субъекта Российской Федерации или муниципального образования, в целях обеспечения государственных или муниципальных нужд. 9

Нормативные документы —  документы, содержащие правила, общие принципы или характеристики, касающиеся различных видов деятельности или их результатов.
НОРМАТИВНЫЙ ПРАВОВОЙ АКТ — письменный официальный документ, принятый (изданный) в определенной форме правотворческим органом в пределах его компетенции и направленный на установление, изменение или отмену правовых норм.
ПРОЕКТ  — (от лат. Project)  замысел, идея, образ, включающий описание, обоснование, расчеты и чертежи. 

ПРОЕКТНО-СМЕТНАЯ ДОКУМЕНТАЦИЯ(ПСД) — совокупность документов, составленных для экономической оценки затрат(издержек), связанных с выполнением геологического задания, посредством осуществления разработанной проектом технологии - комплекса геологоразведочных работ (исследований), типизированного по цели в соответствии со стадией изучения геологического объекта.
Смета в составе ПСД  определяет нормативную, сметную цену выполнения геологического задания. Экспертное заключение является обязательной и неотъемлемой частью ПСД. 7
Смета доходов и расходов – документированный бухгалтерский план поступления и расходования денежных средств, используемых для финансирования хозяйственной деятельности организации. Простейшая форма финансового плана. 6

Смета затрат на производство – общий свод плановых затрат организации в денежном выражении на производство продукции, выполнение работ и оказание услуг непроизводственного характера для своих хозяйств и сторонних организаций. 6

Государственный заказ (госзаказ) – выдаваемый государственными органами и оплачиваемый из средств государственного бюджета заказ на изготовление продукции, проведение работ, оказание услуг, в которых заинтересовано государство. 6
Термины по бюджетированию

БЮДЖЕТ — 1) форма образования и расходования фонда денежных средств, предназначенных для финансового обеспечения задач и функций государства и местного самоуправления;  15 2) система финансовых взаимосвязей, посредством которой осуществляется распределение и перераспределение части национального дохода, обеспечивающие соответствие экономических и социальных интересов общества и его граждан в процессе реализации государством и органами местного самоуправления своих функциональных обязанностей.

Бюджетирование, ориентированное на результаты (БОР) — система формирования бюджета, отражающая связь между бюджетными расходами и достигнутыми результатами.
Бюджетирование — 1. планирование финансовой деятельности организации на основе принимаемых бюджетов. 2. Финансовое планирование - процесс оценки и выбора проекта капитальных вложений, а также его формализация в виде бюджета или финансового плана. Финансовое планирование подразумевает:  выявление потребностей в капиталовложениях;  анализ альтернативных вариантов удовлетворения этих потребностей;  подготовку доклада для менеджеров;  выбор лучшей альтернативы;  распределение имеющихся ресурсов между различными направлениями инвестирования. 

Бюджетное планирование — составление списка (перечня) предполагаемых  обоснованных расходов по видам деятельности на определенный временной интервал. В случае БОР необходимо приведение в обосновании перечня, предполагаемых целей, задач и результатов с выделением параметров или показателей их достижения.

Бюджетный уровень цен — наиболее высокий уровень ценовой классификации, цены этого уровня применяются для формирования бюджетных заявок. Как правило, имеют наименьшую достоверность, но процесс их расчета максимально оперативен. 
бюджетный процесс — регламентируемая нормами права деятельность органов государственной власти, органов местного самоуправления и участников бюджетного процесса по составлению и рассмотрению проектов бюджетов, проектов бюджетов государственных внебюджетных фондов, утверждению и исполнению бюджетов и бюджетов государственных внебюджетных фондов, а также по контролю за их исполнением.

бюджетная роспись  — документ о поквартальном распределении доходов и расходов бюджета и поступлений из источников финансирования дефицита бюджета, устанавливающий распределение бюджетных ассигнований между получателями бюджетных средств и составляемый в соответствии с бюджетной классификацией Российской Федерации.6,8
Бюджетное финансирование – предоставление в безвозвратном порядке средств из государственного бюджета предприятиям, учреждениям, организациям, бюджетам низшего уровня для полного или частичного покрытия их расходов.9

Термины по финансированию

БАЗОВЫЙ ИНДЕКС ПОТРЕБИТЕЛЬСКИХ ЦЕН (БАЗОВАЯ ИНФЛЯЦИЯ) – индекс, являющийся одной из составляющих индекса потребительских цен (ИПЦ), который исключает краткосрочные неравномерные изменения цен под влиянием отдельных факторов, которые носят административный, событийный, а также сезонный характер.4

БАЗИСНЫЙ ПЕРИОД ИНДЕКСА – период, для которого значение индекса устанавливается равным 1,0 или 100%.4

Система финансирования — порядок выделения и движения финансовых ресурсов. 

ФИНАНСИРОВАНИЕ — обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами всего хозяйства страны, регионов, предприятий, предпринимателей, граждан, а также различных экономических программ и видов экономической деятельности. Финансирование осуществляется из собственных, внутренних источников и из внешних источников, в виде ассигнований из средств бюджета, кредитных средств, иностранной помощи, взносов других лиц. 

Финансовые ресурсы — совокупность всех видов денежных средств, финансовых активов, находящихся в распоряжении экономического субъекта. Ф.Р. являются результатом взаимодействия поступления и расходов, распределения денежных средств, их накопления и использования.5

Инфляция—  (лат. inflatio — вздутие) обесценивание денег, вызванное превышением количества денег, находящихся в обращении, над их товарным покрытием.5 Обесценивание бумажных денег вследствие выпуска их в обращение в размерах, превышающих потребности товарооборота, что сопровождается ростом цен на товары и падением реальной заработной платы.6

ИНДЕКС ПОТРЕБИТЕЛЬСКИХ ЦЕН (ИПЦ) – относительный показатель, характеризующий изменение во времени общего уровня цен на товары и услуги, приобретаемые населением для непроизводственного потребления. Он измеряет отношение стоимости фиксированного набора товаров и услуг в ценах текущего периода к его стоимости в ценах предыдущего (базисного) периода.4

ИНДЕКС ЦЕН – относительный показатель, выраженный в коэффициентах или процентах, характеризующий изменение цен во времени. 4

Термины по ценообразованию

БИЗНЕС-ПЛАН —  план, программа осуществления бизнес-операции, действий фирмы, содержащая сведения о фирме, товаре, его производстве, рынках сбыта, маркетинге, организации операций и их эффективности.

ВЫБОР МЕТОДА ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ — выбор метода установления цен на реализуемую продукцию или услуги с целью стимулирования сбыта, увеличения или сохранения на прежнем уровне выручки, учета дополнительных расходов и других факторов.

Достоверная цена— стоимость изготовления продукции, проведения работ, оказания услуг (общие издержки) плюс максимальная обоснованная норма прибыли. 

Издержки — 1. израсходованная на что-либо сумма, затраты; 2. истекшие затраты, включающие: 1) обобщенные производственные затраты по использованию продуктов и услуг в процессе производства конечной продукции; затраты, относящиеся к уже проданной продукции и соответствующей выручке с продаж; 2) собственно издержки, не входящие в производственную себестоимость товаров проданных, к примеру: издержки реализации, общие и административные издержки, издержки по выплате процентов и налогов; 3) убытки, относимые на издержки, например: незастрахованные активы, пострадавшие от пожара, судебные издержки.

ИЗДЕРЖКИ ОБРАЩЕНИЯ — расходы, связанные со сбытом и приобретением товаров. Различают дополнительные издержки обращения — расходы, связанные с продолжением процесса производства в сфере обращения (в том числе доставка, доработка, фасовка товара), и чистые издержки обращения — затраты, связанные с куплей-продажей товара. И.о. обычно подсчитываются отдельно производителями и потребителями товара. В расходы производителей включают затраты на содержание сбытовых подразделений, коммерсантов и посредников, транспортно-экспедиторские расходы, расходы на маркетинг и т.д. В расходы потребителей (покупателей) включают транспортно-экспедиторские расходы, уплату таможенных налогов, расходы на открытие аккредитивов, представительские расходы и т.д.

Издержки производства — затраты на зарплату, сырье и материалы, сюда же входят амортизация средств труда и т.д. Издержки производства представляют собой расходы на производство, которые должны понести организаторы предприятия с целью создания товаров и последующего получения прибыли. В стоимости единицы товара, издержки производства составляют одну из двух ее частей. Издержки производства меньше цены  товара на величину прибыли.

ИЗДЕРЖКИ, АДМИНИСТРАТИВНЫЕ — издержки периода, связанные с компанией в целом, в противоположность другим издержкам, относящимся к более специфическим функциям, таким как производственные или коммерческие (реализационные) издержки.

ИЗДЕРЖКИ, НОРМАТИВНЫЕ — технология расчета себестоимости по заранее установленным нормативам. Продукт оценивается на основе запланированного выпуска. Когда объем производства фиксирован, необходимое количество материалов и затраты труда известны. Величина накладных расходов считается заданной.

ИЗДЕРЖКИ, ОБЩИЕ — сумма постоянных и переменных издержек.

Издержки, переменные — зависят от количества производимой продукции, складываются из затрат на сырье, материалы, зарплату рабочим и т.д.

ИЗДЕРЖКИ, ПОСТОЯННЫЕ — затраты на производство, не зависящие от изменения объема производства. К ним относятся, как правило, затраты на обслуживание и управление.

ИЗДЕРЖКИ, ПРЕДЕЛЬНЫЕ — 1. дополнительные издержки производства, необходимые для производства дополнительной единицы продукции. В краткосрочный период кривая предельных издержек имеет U-образную форму, что связано с законом сокращающейся доходности, когда дополнительные усилия прилагаются к ограниченным или фиксированным факторам производства во все возрастающем размере. Вначале предельные или дополнительные издержки могут сокращаться, что связано с эффектом масштаба, когда увеличение масштабов производства ведет к росту доходности; 2. величина прироста совокупных издержек, обусловленного увеличением объема производств на одну единицу объема. Исчисление предельных плановых издержек возникло в связи с недостатками исчисления суммарных издержек и возможными ошибками при принятии решений. Этот метод направлен, в частности, на решение задач краткосрочного планирования путем выбора оптимального варианта инвестиционного проекта.

ИЗДЕРЖКИ, ПРЕДУСМОТРЕННЫЕ — заранее предвиденные или рассчитанные затраты на что-нибудь (на транспорт, производство и т.п.).

ИЗДЕРЖКИ, ПРИБАВОЧНЫЕ — прибавка к цене изделия в результате роста цен на ранее запасенные материалы.

ИЗДЕРЖКИ, СОВОКУПНЫЕ — сумма всех издержек предприятия за отчетный период, на основе которых исчисляют средние издержки и предельные издержки. Под функцией С.и. понимают модель динамики этих затрат в зависимости от объема производимой продукции. Различают линейную функцию и S-образную кривую. В первом случае существует прямая зависимость между расходованием факторов производства и объемом продукции. Вторая зависимость основана на предположении, что издержки сначала снижаются, затем пропорциональны объему и, наконец, прогрессивно возрастают.

ИЗДЕРЖКИ, СРЕДНИЕ — издержки, рассчитанные усреднением издержек по ряду производителей, предприятий (по филиалам предприятия, по отрасли и т.д.).

ИЗДЕРЖКИ, СРЕДНИЕ ПЕРЕМЕННЫЕ — средние за определенный период времени переменные издержки производства единицы продукции. Переменные издержки производства единицы продукции — это такие издержки, величина которых прямо зависит от объема производства.

ИЗДЕРЖКИ, СРЕДНИЕ Постоянные — определяются делением постоянных издержек на количество произведенной продукции.

ИЗДЕРЖКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ — расходы по перевозкам пассажиров, грузов, багажа, почты, выполняемые предприятиями всех видов транспорта.

ИССЛЕДОВАНИЕ, КОНЪЮНКТУРНОЕ — анализ сложившегося состояния рынка, определение тенденций  его изменения, позволяющих выработать наиболее оптимальную стратегию управления экономической деятельностью. 

Конкурсный уровень цен — средний уровень ценовой классификации, цены этого уровня применяются при выставление объекта на конкурс. Достоверность цен данного уровня более велика и в идеале соответствует ценам проектного уровня.  

Концепция ценообразования — основные положения по порядку расчета цены на изготовление продукции, проведение работ, оказание услуг.

Косвенные затраты — издержки необходимые для общего осуществления производственного процесса данного вида продукции на предприятии. 

МАРЖА — термин, применяемый в банковской, биржевой, торговой, страховой практике для обозначения разницы между процентными ставками, курсами ценных бумаг, ценами товаров и другими показателями; 1. разница между ставками по привлекаемым и предоставляемым кредитам; между ставками по кредитам, предоставляемым различным категориям заемщиков; суммой обеспечения, под которое предоставлен кредит и суммой выданного кредита и др. (см. СПРЭД); 2. дополнительная доля по депозиту, залоговому обеспечению или допустимым колебаниям курса валюты; 3. в товарных сделках это денежная сумма или залог, помещенный клиентом у брокера или в расчетной палате в целях страхования от возможных потерь по открытым фьючерским контрактам. М. не является частью платежа за товар. Поддерживаемая маржа — сумма, которую необходимо держать в депозите у брокера в течение всего времени сделки. М. возвращается после ликвидации биржевого контракта или идет в оплату поставки товара и вносится только при неблагоприятном изменении цен; 4. метод котировки форвардных валютных курсов; 5. на биржевых рынках акции могут быть куплены «с маржей», то есть покупатель платит наличными немедленно только часть цены, прибегая тем самым к кредиту брокера; 6. иногда употребляется в том же значении, что и депозит.

МАРЖА ПРИБЫЛИ — показатель прибыли в процентах к объему реализованной продукции или капиталу.

МАРКЕТИНГ — (от англ, market — рынок, сбыт) 1. в общем значении - это работа с рынком ради осуществления обменов с целью удовлетворения человеческих нужд и потребностей. 2. анализ конъюнктуры товарного рынка, направленный на выявление потенциальных рынков сбыта, с учетом выявленных и предполагаемых потребностей, а также перспектив предприятия в области исследований и оптимизации производства в русле существующих требований. 3.  комплексная система организации производства и сбыта продукции, ориентированная на удовлетворение потребностей потребителей и получение прибыли на основе исследования и прогнозирования рынка.

Маркетинговое исследование — сбор и анализ данных, позволяющих получить информацию, необходимую для успешной разработки, производства и доведения до покупателя товаров и услуг, предоставляющих для него ценность.

МЕТОД ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ — существуют два основных принципа ценообразования: рыночный и административный. В зависимости от выбранного принципа применяются различные М.ц. В условиях командной системы хозяйствования преобладающими являются: нормативный и параметрический. Нормативный метод основан на использовании нормативов себестоимости и плановой прибыли. Параметрические методы применяют при расчете цен на новую продукцию. Существуют несколько видов параметрического метода: метод удельных показателей, агрегатный метод, балловый метод и т.д. В отдельных случаях используют нормативно-параметрический метод. К рассчитанным таким образом ценам в дальнейшем делают различные надбавки (или скидки) в зависимости от времени и места реализации, транспортных издержек, издержек оптовой и розничной торговли. При рыночной системе хозяйствования в условиях свободного рынка цены устанавливаются на базе цены производства, складывающейся из издержек производства и средней прибыли, с учетом спроса и предложения на данный товар на рынке. Для расчета цены используют методы: методы полных затрат, метод предельных затрат, метод прямых затрат, метод определения цен на базе стандартных издержек производства, метод целевой нормы прибыли.

Механизм ценообразования —  комплекс мероприятий, направленных на достижение поставленной перед системой ценообразования целей.

МОДЕЛЬ ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ — упрощенный аналог системы формирования цен, имеющий основные функции и элементы системы.

ПРИНЦИП ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ, ЗАТРАТНЫЙ — принцип, по которому цены устанавливаются по правилу: «издержки плюс накидка» (в отличие от рыночного механизма соотношения спроса и предложения). В частности, в бывшем СССР, при централизованном планировании цена продукта определялась уровнем средних затрат на его изготовление, с дополнением к себестоимости определенного процента плановой прибыли, а в последний период также платы за производственные фонды.

Проектный (исполнительный) уровень цен — самый нижний уровень ценовой классификации, фактически это цена, за которую подрядчик выполнит поставленную задачу.

Прямые затраты — это затраты, непосредственно связанные с изготовлением продукции, проведением работ, оказанием услуг. 

РАСЧЕТ ЦЕНЫ НА ОСНОВЕ ПРИНЦИПА БЕЗУБЫТОЧНОСТИ — ценообразование, которое исходит из издержек по производству, маркетингу и распределению товара с учетом получения желаемой прибыли.

РЕГУЛИРОВАНИЕ ЦЕН, ГОСУДАРСТВЕННОЕ — вмешательство государства в процесс рыночного ценообразования. Г.р.ц. может осуществляться прямыми и косвенными методами. К прямым методам относятся лимитирование цен и их субсидирование из средств государственного бюджета. Косвенные методы Г.р.ц. включают использование средств налоговой политики, финансирование научно-исследовательских работ, дифференцированную кредитную политику, государственные заказы частным компаниям и т.д.

Система ценообразования —  порядок расчета цены на изготовление продукции, проведение работ, оказание услуг. 

СТОИМОСТЬ — 1. выраженная в деньгах ценность чего-либо или величина затрат на что-либо; 2. общественный труд, затраченный на производство товара и овеществленный в этом товаре.

Уровень цен —  ступень в ценовой классификации на осуществление работ  для государственных нужд; уровни отличаются методом расчета цены и достоверностью.

УСТАНОВЛЕНИЕ ЦЕН НА ОСНОВЕ УРОВНЯ ТЕКУЩИХ ЦЕН — способ ценообразования, при котором  фирма, в основном, отталкивается от цен конкурентов и меньше внимания обращает на показатели собственных издержек или спроса.

ЦЕНА — 1. денежное выражение стоимости товара; 2. экономическая категория, служащая для косвенного измерения величины затраченного на производство товара общественно необходимого рабочего времени; 3. количественное соотношение конкретных спроса и предложения. 4 по гражданскому праву одно из существенных условий некоторых видов договоров. Ц. является денежным выражением обязательства произвести платеж за проданную (поставленную) продукцию, выполненные работы или оказанные услуги. Используется также для определения суммы договора либо денежного обязательства стороны, нарушившей договор или причинившей ущерб, возместить убытки или уплатить неустойку (штраф, пени).

Ценовая классификация —  иерархическая система цен на геологоразведочную продукцию, работы, услуги состоящая из трех классов:

1. Бюджетная, федеральная цена, применяется при формировании бюджета;

2. Конкурсная цена, применяется при расчете цены объекта при выставлении его на конкурс;

3. Проектная цена (контрактная цена)- цена объекта, предложенная подрядчиком, выигравшим конкурс и заключившим контракт.

ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ — процесс формирования цен на продукцию, проведение работ, оказание услуг, и системы цен в целом. На свободном рынке процесс Ц. происходит стихийно, цены складываются под воздействием спроса и предложения в условиях конкуренции.

ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ, ГОСУДАРСТВЕННОЕ — установление цены товара уполномоченным государственным органом в соответствии с проводимой государственной политикой цен, состоянием государственного бюджета, экспортными и импортными возможностями страны. Государство устанавливает цены на продукцию, законодательно отнесенную к разряду регулируемой государством. К государственному ценовому регулированию, кроме прямого установления цен относится утверждение предельных нормативов рентабельности производства отдельных видов продукции, а также практика установления минимального или максимального уровня цен на отдельные группы продукции.

ЭФФЕКТИВНОСТЬ СИСТЕМЫ ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ —  отношение полученных результатов к  понесенным издержкам (затратам). С точки зрения затрат бюджета на геологоразведку— это отношение оцененной стоимости полученной информации по геологическому изучению недр к понесенным государством затратам.
Общие определения и термины

КОНЦЕПЦИЯ, или КОНЦЕПТ— (от лат. conceptio — понимание, система) — определённый способ понимания, трактовки какого-либо предмета, явления, процесса, основная точка зрения на предмет, руководящая идея для их систематического освещения. Употребляется также для обозначения ведущего замысла, конструктивного принципа в научной, художественной, технической, политической и других видах деятельности.

Система — (от греч. σύστημα, «составленный») — 1.) множество взаимосвязанных объектов, организованных некоторым образом в единое целое, противопоставляемое среде. Подсистема — система, являющаяся частью другой системы. Надсистема — более крупная система, частью которой является рассматриваемая система; 2.) в системном анализе — набор сущностей и их связей, выделенных из среды на определенное время и с определенной целью.
Функции системы—  действия которые может выполнять система.

Элементы системы — составные части (ячейки) системы

Метод — (от греч. méthodos - путь исследования или познания, теория, учение), совокупность приёмов или операций практического или теоретического освоения действительности, подчинённых решению конкретной задачи.

Модель — франц., создаваемое человеком подобие изучаемых объектов: макеты, изображения, схемы, словесные описания, математические формулы, карты и т.д. Модели всегда проще реальных объектов, но они позволяют выделить главное, не отвлекаясь на детали. 
КАЧЕСТВО ВЕЩИ ИЛИ РАБОТ — совокупность полезных свойств, позволяющих удовлетворить определенные материальные или духовные потребности.
КАЧЕСТВО ИСПОЛНЕНИЯ — концепция качества, отражающая ту степень, в которой товары или предоставляемые организацией услуги фактически удовлетворяют нужды клиентов.
КАЧЕСТВО ПО ОБРАЗЦУ — способ, по которому качество товара устанавливается в соответствии с определенным образцом, согласованным и подтвержденным сторонами и являющимся эталоном.
КАЧЕСТВО ПО СПЕЦИФИКАЦИИ — параметры качества, указанные в разделе приложения к договору «Спецификации». Спецификации содержат обычно необходимые технические параметры товаров или другого объекта продажи. Спецификации могут составляться экспертами, импортерами, различными ассоциациями и другими организациями (национальными и международными). В контракте в этом случае необходимо указать организацию, составившую раздел спецификаций, и привести основные показатели этих спецификаций.
КАЧЕСТВО ПО СТАНДАРТУ — способ, который предполагает выпуск товаров по качеству, точно соответствующему определенному стандарту.
КАЧЕСТВО ПРОДУКЦИИ — совокупность технико-экономических и эстетических свойств продукции, обусловливающих ее способность удовлетворять определенные требования в соответствии с назначением.
Достоверность — термин, применяемый в теории вероятностей, логике, гносеологии и праве (теория судебных доказательств). Чаще всего в философских и логико-методологических исследованиях употребляется в качестве характеристики знания как обоснованного, доказательного, бесспорного и как синоним истины. В экспериментальном естествознании достоверными нередко называют события, суждения о которых рассматриваются как эмпирически подтверждённые специальными экспериментами, или шире - общественно-производственной практикой.

Несколько особый смысл этот термин приобретает в  теории вероятностей. В так называемой субъективной, или персональной, вероятности Д. чаще всего трактуется как понятие, отражающее уверенность субъекта в правильности своей оценки вероятности наступления того или иного события. С этой точки зрения Д. также выражает степень осведомлённости данного лица об условиях и факторах, содействующих или противодействующих наступлению событий. В этом смысле, за исключением предельно идеализированных и упрощённых случаев, Д. включает в себя значительный элемент неопределённости, поскольку исчерпывающая осведомлённость о подобных условиях и факторах практически неосуществима.

Аппарат управления — органы, подразделения и службы, наделенные правами координации деятельности подразделений.
Степень уникальности —  уровень неповторимости чего либо, отличие от аналогов, выраженное в количественном показателе. Имеет три степени: 0- объект и метод его изучения типизированы и четко определены; 1- объект уникален или имеет коренные отличия от аналогов, но метод его изучения четко определен, так же определены параметры, по которым будет идти изучение и результирующие показатели; 2- объект уникален или имеет коренные отличия от аналогов, используются общенаучные методы исследования, запланированный результат определен только общими параметрами. 
АНАЛИЗ СТЕПЕНИ РИСКА — анализ, используемый при принятии решений в ситуации, когда неопределенность высока, для оценки этой неопределенности.
РИСК, НОРМАЛЬНЫЙ — в производстве и хозяйственной деятельности это обстоятельство, исключающее материальную ответственность работников за ущерб, причиненный предприятию при исполнении трудовых обязанностей. К Н.р. относится, например, изыскание и опробование новых, оправданных в данных обстоятельствах приемов работы при условии, что полезные результаты не могли быть достигнуты при помощи обычных средств и, что были приняты все доступные меры для предотвращения ущерба.
ЭФФЕКТИВНОСТЬ — относительный эффект, результативность процесса, операции, проекта, определяемые как отношение эффекта, результата к затратам, расходам, обусловившим, обеспечившим его получение. в макроэкономическом анализе - показатель выпуска товаров и услуг в расчете:

- на единицу затрат; или 
- на единицу затраченного капитала; или 
- на единицу совокупных затрат всех производственных ресурсов. 

Экономическая эффективность —  результат производственной деятельности, выражаемый в виде соотношения между итогами хозяйственной деятельности и затратами ресурсов.
Верификация (от лат. verus - истинный, facere - делать) — проверка, проверяемость, способ обоснования (подтверждения) каких-либо теоретических положений путем их сопоставления с опытными (эмпирическими) данными.
Фальсифици́руемость (опроверга́емость, крите́рий По́ппера) — критерий научности эмпирической теории, сформулированный К. Поппером. Теория удовлетворяет критерию Поппера (является фальсифицируемой), если существует методологическая возможность её опровержения путём постановки того или иного эксперимента, даже если такой эксперимент ещё не был поставлен. Философская доктрина, согласно которой фальсифицируемость теории является необходимым условием ее научности, носит название фальсификационизм.
УНИКАЛЬНЫЙ — единственный в своём роде, неповторимый. 

НИЖЕ можно добавить термины и понятия, не вошедшие в данный сборник, но которые вы считаете необходимыми
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